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Produktinformation

Das Modul Sales erweitert die Funktionen der Verkaufschance, so dass sich alle Vertriebsstrukturen und -
methoden mit eigenen Kriterienkatalogen, Vertriebsgebieten, Wettbewerber-Betrachtung, Produktkatalogen
usw. abbilden lassen. Fir Struktur sorgen zudem Vertriebsprozesse mit Meilensteinen und Aktivitaten.
Komfortable und aussagekréftige Auswertungen und Berichte liefern stets wichtige Kennzahlen im Vertrieb.

Gut zu wissen

» Durchgangiges Leadmanagement vom ersten Kontaktbericht Giber das qualifizierte Lead bis hin zur
(gewonnenen) Verkaufschance und der After-Sales-Betreuung

» Anpassbare Vertriebsprozesse erlauben konseguentes und einheitliches unternehmensweites Vorgehen beim
Verfolgen von Verkaufschancen

» Durchgangige Vertriebsmethodik durch Kriterienkataloge und automatischer Wahrscheinlichkeitsberechnung

» Ansprechpartnerverwaltung: das Wissen um die Entscheider, deren Haltung und Einfluss spielt eine wichtige
Rolle bei der Gewinnung von Auftragen

» Mitbewerberverwaltung: eine genaue Kenntnis seiner Wettbewerber und dessen Starken/Schwéchen in der
entsprechenden Situation (Verkaufschance) ermdglichen ein adaquates Handeln

» Spezielle Verkaufschancenansicht erlaubt umfangreiche Auswertungen zu den verschiedensten
Fragestellungen im Vertrieb

» Unterstiitzung des internationalen Vertriebs, z.B. durch Multi-Currency-Konzept

» Unterstlitzung von verschiedenen Vertriebsstrukturen (z.B. einem indirekten Vertrieb)

Was ist zu beachten?

Das Modul wird bereits mit der Standard-Installation von CAS genesisWorld installiert und muss nur noch tUber
eine entsprechende Lizenz freigeschaltet werden. Verkaufschancen kénnen weiterhin von Benutzern mit und
ohne Sales Lizenz bearbeitet werden, jedoch stehen nur Benutzern mit Sales Lizenz die neuen Masken und
Funktionen zur Verfiigung.

Lizenzen & Preise

Fir das Modul Sales ist eine eigene Lizenz notwendig. Diese Lizenz ist nicht in der Standard- oder Premium
Edition enthalten, ist jedoch kostenloser Bestandteil der Suite. Die aktuellen Preise finden Sie in der Preisliste
der CAS Produkte.
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